华泰店滞销品种分析
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一、分析数据
二、原因分析

1、未动销品种中百分之九十几的都是开业时铺货一直未动销，根据我店实际情况对这不部分药的需求较少

2、未动销品种中很少部分是因为不是当季品种导致滞销，当为当季品种后我店能尽快销售出去，还有少部分是因为刚进入公司ABC目录我店写的新品
3、可销天数较高的品种中部分是因为开业铺货，而心脑血管部分大多是因为处方药考虑到安全起见不轻易推荐给顾客所以销售起来需要较长的时间，还有一部分是新品公司进行的新品铺货但我店不好销售

三、解决办法

1、对于心脑血管和特殊疾病用的药调往大店
2、调整货位把一些长时间未动销的品种位置稍微调到显眼位置以便销售

3、分区域整理未动销品种，门店人员各自负责自己区域的滞销品种，通过ABC和这些药的搭配销售达到既不影响毛利又能减少滞销品种的目的
