崇州中心店

退换货的建议.有时候效期需要换的货，换货时间太长，建议在一周内换好。顾客维修的血压计.拿回仓库很久都没换到店上。.有时候1个月都没换下.顾客到店上问了几次.建议仓库有专人负责.尽快给门店换下来。方便顾客需求.
社区活动的建议.我们出去做活动主要就给顾客免费测血糖.血压.宣传公司的品牌。时间长了意义就不大了。需要搞点有实在的活动.可以找厂家去做点活动比如测缺钙.缺锌的，拉拉人气
重点会员的建议。在这消费的大部分都是会员。我们做活动一般就是搞买赠。买好多送好多。时间长了有些顾客就说。怎么每次都是买送，可以换点其它的方式。顾客喜欢的.实实在在的，也可以提高销量.
