门店团购计划

随着药店的竞争越来越大越来越激烈，如今，包括网上药店和传统零售药店在内，也都被裹挟进入了团购潮流。
药店团购在品种选择上主要以热销品种为主，保健养生产品、护理器械产品、OTC日常用药、药妆类产品都是可选择的品种，不仅能提高太极的知名度，增强太极的品牌效应吸引更多的消费者前来消费。

随着天气越来越热很多效益稍好的企业都会发放夏季降温防暑用品，这正是我们主动出击的好时候。我们可以以“关爱员工，夏季清凉行动”为口号，向这些企业商家提供夏季常用药品如：夏桑菊颗粒、玄麦甘桔颗粒、藿香正气液等，这些药品准备一份药店经营商品的目录，供客户挑选，针对不同的客户群体，设计不同的商品组合结构和梯次价格体系，必须保证综合毛利在15%。指定专人接待团购客户，也可以上门为其服务还有就是利用各种渠道探询有关单位的需求信息，与他们进行沟通。
在顾客定下商品后积极和马婷联系，及时确定品种、数量，并保证客户所需的货源。同时敲定销售资金的结算方式可以是现金、信用卡及支票的方式，可以采取顾客自提以及药店送货上门的服务。
在完成销售后可以记下负责这次团购负责人的电话，平时或逢年过节时用电话或短信问候她，表示太极公司对她的关心。
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