      2012年崇州中心店6月工作总结和7月工作计划

           第一部分工作总结
一：门店任务完成情况： 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	崇州中心店
	24.9
	17.95
	1.74
	0.83
	4.2
	4.46
	59
	64.28%

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


二：措施执行落实情况：

1、 四川医药有2名促销下柜，增加1个李时珍促销，对店堂人员分工做了变化。
2、 加强了效期及淘汰品的销售，分配到每个人头上。
3、 加班一星期对重点品种陈列，店堂陈列大调整。
第二部分工作计划

一、门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	崇州金带街
	10.1
	
	0.7
	
	1.8
	
	80
	60%

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


二、门店增量措施（1----3点）：
1、加强会员消费占比，把会员培养成忠实会员。
2、加强组方销售学习及搭配销售。
3、保证社区活动的质量。

三、需解决的问题：

尽快培养新的人才，交接店长工作。
                                              崇州金带街店
                                                刘成俊

                                               2012-6-29
