水杉街    店活动总结

活动性质：公司活动 

活动时间： 6月1日----6月10日                      

活动主题：    买送活动                   

主要活动内容：  消费满78元送78元VD钙，满118元送118元C+E                                                    

1、 数据分析

1.  活动期间与活动前期数据对比（6月1日---6月10日数据与5月22日---5月31日数据对比！
	
	销售
	笔数
	平均客单
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	10457
	287
	36.4
	3229.4
	30.88%
	36.9%
	13

	前期同期数据
	12477
	341
	36.6
	3851.5
	30.87%
	27.9%
	10

	对比结果（%）
	-16.2%
	-54
	-0.2
	-16.15%
	+0.01%
	9%
	30%


2.活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	VD钙
	千林C+E

	总数量（套）
	15
	6

	送出数量（套)
	12
	6

	剩余数量(套）
	3
	0


2、 总结

1、 活动的亮点

1)提前几天看到买菜从我们这儿过的会员就口头告知我们即将搞的活动
2）DM单分次发放，尽量在几个人同行下，只发一到两张，让DM单上的内容被更多人知道，尽量让更多的人知道我们的活动。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

1） 看准非会员潜质，积分抵现购药是我们的优点，大力宣传。

2） 对已经成为会员，并常来购买的，要更有耐心，让她们传达我们的服务态度，让她们的朋友来办理会员卡。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

1） 我们的宣传力度不够，没能达到理想的宣传效果，没能让我们的宣传力辐射到更远的社区。
2） 我们的POP海报不能张贴在外面，不够醒目，不够吸引目光。

3） 我们的人员销售在销售同时交流还不够，客单价提升的不够明显。

