都江堰中山北路店增量措施

根据我们都江堰中山北路店目前情况，采取了几点增量措施如下：

1. 通过我们搞的社区活动来提高本药房的知名度，让更多的病人知道我们太极药房随时随刻都关爱着他（她）们，以此来促进他们的消费，使我们增量。
2. 维护好我们的每一位会员，使他们成为我们的忠实会员，从中来带动外联销售。

3. 每周做一次专业知识的培训，提高我们员工的专业知识，让员工熟悉每一个品种的卖点，做到个个都会给病人联合用药。
4. 根据季节搭配不同的组合用药，到一些单位联系团购来增量，不在店上守株待兔。
5. 每月把销售任务落实到人头，充分调动团队积极性，免费为顾客送药，最大限度满足顾客的需求。
6. 通过公司搞的活动来吸引顾客，提高来客数，提升客单价。
7. 手绘一些POP来吸引顾客，促进顾客增加消费。
