新乐中街             店活动总结
活动性质：公司活动 

活动时间：2012.4.23------2012.5.1.
活动主题：  买赠活动                     

主要活动内容： 满38送蜂蜜体验装                                                      

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年4月23日~5.1日与2012年3月23日~4.1日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比


	活动期间数据
	379
	45.72
	17329.52
	5172.3
	30
	44.85

	上月同期数据
	507
	49.5
	25099
	7304.2 
	29.1 
	35.89

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%
	 （活动-上月）/上月*100%
	（活动-上月）/上月*100% 
	（活动-上月）/上月*100% 
	活动-上月 
	（活动-上月）/上月*100%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	379
	45.72
	17329.52 
	5172.3
	30
	44.85

	一周前数据
	384
	41.1
	15808.91
	4884.4 
	30.89 
	39.8

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%
	 （活动-上月）/上月*100%
	（活动-上月）/上月*100% 
	（活动-上月）/上月*100% 
	活动-上月 
	（活动-上月）/上月*100%


3、 活动期间新增会员     10   人
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称

	送出数量

	剩余数量


1、 总结
2、 活动的亮点
活动效果不明显，顾客对活动内容不是很感兴趣，相较于对门药店的让利打折我们确实没什么优势，满38元送5元，满58元送10元，88元送20元，还有很多特价药品，平均比我们便宜10元以上
3、 将非会员转为有效会员的成功经验

活动期间也大力宣传了会员卡办理，也办理了10张会员
4、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？
5、 主要原因：活动力度不够大，门店赠品数量有限，顾客对赠品没新鲜感，药品打折力度也不大，对门品牌药价格实在太低，相较于上次的满省活动这次基本没效果

6、 希望下次活动力度大点，我们将加大宣传，加大对进店顾客的引导，下次争取更好的销量
