聚源店成功案例
  今天进来一位中年男士。进来时，我给他打招呼他都没有理我。我就跟在他后面，他终于很小声的说：“你们有没得补肾的！”我就说：“有！你有啥子症状嘛！”他好像是不好意思说，我说没事的我没都是学过医学解剖学的，我问：“平时是夜尿都嘛解的完不嘛？”他说：“就是夜尿次数多，每次都解不完。”我说：“有好久了，尿痛不呢！”他说：“有一段时间了，只是次数多，不痛”我说：“你吃过药没有呢？”

他说：“没有”。我说：“你这种有可能是前列腺炎的预兆，有空可以去医院检查一下。现在可以先补一下肾加一点前列康之类的！”接着我带他到处方柜拿了一盒前列泰给他看解释它的功能主治，他也觉得适合。我说：“你还可以加一盒芪鹿补血颗粒，脾肾双补，互生互化，五谷要经脾吸收生化才补充肾气这季节也最适合不脾肾。”他看了又看还是很犹豫。他把药都放下了，我想可能不会买了！我说这边还有补肾的药，你过来看看嘛！我有迅速的把顾客带到OTC柜把补肾益寿给他看，我说：“补肾益寿是补肾益气，特别是夜尿次数多效果好，还增强机体免疫力提高生活质量。预防因肾虚引起的疲倦乏力夜尿频多腰酸腿软等。他问好多钱一盒。我说：“213.9，一盒是一疗程吃一个月。”他又看六味地黄丸，我想他是犹豫价格和效果。我说：“六味地黄丸滋补肾阴，头晕耳鸣，遗精盗汗等，其实你的症状最适合还是芪鹿补血+前列泰”我解释分析了一遍于是，他决定试一试。
    顾客觉得我们年龄小，可能没什么经验？但是，我们通过我们的热情、努力、交谈、分析，使他感受到我们的专业服务。
