      2012年沙河店4月工作总结和5月工作计划

           第一部分工作总结
一：门店任务完成情况： 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新办会员人数
	4月会员消费占比
	3月会员消费占比

	门店
	19.5
	18.5
	2.32
	2.05
	2.00
	2.01
	113
	39.35%
	34.14%


二：4月措施执行落实情况：（增量措施完成情况或与销售有关的措施）
1、 配合公司的保健品促销活动，门店做了满48元送艾婴康洗液和蜂蜜的活动，促进消费单价。保健品有1千元的小增量。
2、 4.16-4.18做了会员买送鸡蛋的活动，增加了会员的消费和客单价。活动前三天日均消费5407元，笔数118，会员37人次。活动期间日均消费6857，笔数133，会员48人次。

第二部分工作计划

一、片区及片区重点门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	门店
	19.
	
	
	
	2
	
	
	


二、片区门店5月工作重点
1、加大门店淘汰品种的销售和效期品种的销售。不在ABC目录里的不可退的门店有172个品种，数量343个，金额2600多元，分配到人员身上每个人需完成29个品种57个数量。任务艰巨。
2、做好团购接待和夏季清凉防暑类饮料的销售。
                                           朱仁琼
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