青羊区北东街店活动总结
活动性质：公司活动 

活动时间： 4月23日----5月1日                      

活动主题：    买赠活动                   

主要活动内容：  满38元送密语花香试用装一袋，满68元送密语花香试用装一袋加藿香正气口服液或者餐具一套，满128元送千林维生素C一瓶                                                        

1、 数据分析
1.  活动期间与活动前期数据对比（4月23日---5月1日数据与4月14日---4月22日数据对比！
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	425
	50.54
	 21482.01
	6608.67 
	 30.76%
	20.59%
	18

	前期同期数据
	392
	54.16 
	21232.19 
	6769.25 
	 31.88%
	10.79%
	9

	对比结果（%）
	8.4%
	-6.8%
	1.17%
	-2.3%
	-1.12% 
	90.82%
	100%


2.活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	密语花香试用装（袋）
	藿香正气液（盒）
	餐具（套）
	千林维C（瓶）

	总数量
	40
	10
	3
	0

	送出数量
	18
	10
	3
	0

	剩余数量
	40-18-10-3=9
	0
	0
	0


2、 总结
1、 活动的亮点
1）使得更多的顾客了解到我们太极大药房对于会员的优惠活动，愿意成为我们的会员。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

1）原因一是涉及到五一节放假
2）活动的赠品太少，比如维C我们店是一瓶都没得
3）从这次活动起，实行了给重点会员电话通知，也许是第一次，可有有些顾客还存在疑虑甚至反感，在接下来希望通过经常真诚有效的沟通，与顾客建立起信任关系，那么活动效果就应该不一样了。

