    一环路南一段         店活动总结
活动性质：公司活动 

活动时间： 4月23日----5月1日                      

活动主题：    买赠活动                   

主要活动内容：  满38元送密语花香试用装一袋，满68元送密语花香试用装一袋加藿香正气口服液或者餐具一套，满128元送千林维生素C一瓶                                                        

1、 数据分析
1.  活动期间与活动前期数据对比（4月23日---5月1日数据与4月14日---4月22日数据对比！
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	301
	46.92
	14122.81 
	4592.45 
	32.52 
	7114.11
	35

	前期同期数据
	307
	 42.23
	12965.01 
	 3745.77
	28.89% 
	5473.34
	30

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%

-1.95
	 （活动-上月）/上月*100%

11.1%
	（活动-上月）/上月*100% 

8.9%
	（活动-上月）/上月*100% 

22.6%
	活动-上月
12.56% 
	（活动-上月）/上月*100%

29.98
	（活动-上月）/上月*100%

14.28


2.活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	密语花香试用装（袋）
	藿香正气液（盒）
	餐具（套）
	千林维C（瓶）

	总数量
	60
	10
	3
	0

	送出数量
	60
	10
	3
	0

	剩余数量
	0
	0
	0
	0


2、 总结
1、 活动的亮点
活动赠品比较实用，顾客读觉得实在
消费金额很容易就让顾客达到送赠品金额，顾客满意得到这样的优惠
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

主动为顾客介绍活动内容，及活动要求，鼓励顾客成为我们的会员
   主动宣传我们会员卡的好处和权益，会员尊享的优惠活动
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

活动期间活动气氛不够浓厚，店堂打造不活跃
 活动赠品太少，因赠品送完，流失部分顾客，

     活动宣传力度不够大
下次达标措施：加强活动宣传，积极打造出具有活动气氛的卖场，达到要求.
