龙泉东街
1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比

	销售笔数
	平均客单价
	收入
	毛利
	毛利率

	210
	21.99
	4619.59
	1540.45
	33.34%

	278
	21.02
	5843.77
	2181.1231
	28.4%

	-32.3%
	4.6%
	-20.9%
	-29.37%
	17.3%


2、 活动期间与活动前一周数据对比

	销售笔数
	平均客单价
	收入
	毛利
	毛利率

	210
	21.99
	4619.59
	1540.45
	33.34%

	236
	24.11
	5690.43
	1616.3111
	28.4%

	-11%
	-8.7%
	-18.8%
	-4.6%
	17.39%


3、 活动期间新增会员    11      人
4、 活动期间整体会员及非会员销售占比，如有阶段性消费活动，提供阶段性会员及非会员的销售占比。
	会员销售占比
	非会员销售占比

	1341.76
	4619.59


	价格范围
	会员销售占比
	非会员销售占比

	比如：38~57
	
	

	58~87
	
	

	88以上
	
	


5、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	蜜语花香体验装
	餐具套包
	藿香正气液
	

	送出数量
	16
	3
	2
	

	剩余数量
	14
	0
	0
	


2、 总结
1、 活动的亮点

餐具套包很吸引顾客的心理。
2、 如何将非会员转为会员

积极宣传门店活动，如果是会员的告知再消费满好多可以有对应的礼品；如果是非会员，则提醒顾客可以办理一张会员啊，即时就可以享受会员权益，会员优惠。
3、 活动效果不明显的门店，下次的活动中怎么提高？

活动期间没有能吸引顾客进店，活动效果不明显
