      2012年5月工作总结和6月工作计划

           第一部分工作总结

一：门店任务完成情况： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	一环路南一段
	55000
	45818.72
	3000
	3659.
	8500
	7985.28
	983
	38..25%


二：5月措施执行落实情况：

1、措施：对散装及袋装中药进行宣传，提高中药销售
   完成情况：5月中药销售3659.42元，其中饮片和散装共销售1744.76，贵细销售823.2，中药销售较上月的2545.48有所增长
2、措施：对保健品进行大力宣传
   完成情况：5月保健品销售6077.2，上月销售5978.1
3、措施：夏季清凉解暑类产品专柜陈列
   完成情况：夏季清凉解暑类产品专柜陈列于进门口，并附上pop和爆炸花提示从门口经过的人，还是有部分顾客走进来选冲剂
第二部分工作计划

一、重点门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	一环路南一段
	57000
	
	3000
	
	8500
	
	1083
	40%


2、 门店增量措施（1----3点）：

1. 抓会员：督促大家积极办理会员卡，提高会员占比及会员销售占比，介于6月的活动，用一句模式提醒顾客，提高销售及会员服务
2. 抓中药销售及减肥类保健品：对散装中药及袋装中药继续宣传，夏季养生茶饮和夏季养生粥类品种
3. 补充好店上货品数量，近段时间经常出现店上货品数量不够顾客需要的量，在本月做好货品数量工作，带动销售
三、需解决的问题：

1梯子  2人员  3门帘
