
团购心得
今天公司安排了董经理给我们传授团购经验，听董经理讲她的每一次团购是如何达成的，就从心里很佩服这个人，怎么会有这么牛的人喃？团购不是一件轻松的事，但是她却坚持下来了，不仅要广阔的人脉，还要超级无敌厚的脸皮。所谓团购就是企事业单位、政府部门或其他社会团体集体采购商品的消费行为。团购对于被购买企业和品牌来说，具有十分重要的战略意义与现实意义。听了过后有以下几点心得：
1、 要做品牌 “易有太极，是生两仪，两仪生四象，四象生八卦，太极者，天地万物之始也，因而大以成大，小以成小；大之而立天地，小之而悉秋毫，深然太极之理，无所不在。”这就是太极的文化，深而久远，人人皆知。很多企业单位，政府部门等都喜欢买知名度高的东西，因此做团购要是用品牌来做更有大动力。
2、 消费比较集中 大多数团购都是购买方为员工福利而购买，对于我们来说夏季就是团购的大好时机，解暑清热下火
3、 组合搭配  单一的卖藿香正气液？对公司有无利益？答案是有也或没有。怎么这样说喃，首先“有”是表明了我们太极公司还是有很高的知名度的，为什么顾客来了会点名要这个药喃，“没有”就是光是卖藿香去了毛利没有了，所以一定要组合搭配给那些企业或政府部门藿香没有毛利其它品种总有哇。
4、 要有定力，要脸皮厚  没有定力是不会达成一笔单子的，脸皮不厚也是达不成的，定力不够，脸皮不厚，别人一为难你，你就退缩了。
以上就是团购心得，写的不好望领导批评指导。
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