如何做好药品团购

要做好药品团购，必须明白药品团购是什么？，团购是一种集体购买药品交易行为，是消费单位或消费群体与生产企业（或其代理商）之间发生的一种药品交易行为。

董经理在授课过程中用最通俗的语言把自己亲身经历的团购案例分享给大家，没有条条框框，却激发了我们思想的源泉。

随着市场竞争的逐渐深入，厂家与消费者之间的距离也将越来越近，这就为团购提供了一个良好的平台，现在我根据我们门店的实际情况来分析一下我们能怎么做团购。

现在已入夏，我们门店可以在夏季营销中用药品团购和药品团队消费实现市场突围。

首先，我们来分析一下今夏药品团购的大背景，盛夏季节，气温高，细菌繁殖快，人们稍不注意饮食卫生或疲劳过度，身体抵抗力下降，就会患各种胃肠道疾病和中暑。
接下来，我们可以确立目标消费群了，药店要通过分析自身产品性能、价格、用途，明确药品的目标消费群。

我们门店附近有三所学校，一所是卫校、一所是外国语学校、一所是电子科技大学，夏季衣服单薄容易发生磕碰等皮外伤，为预防感染师生们可以准备一些创可贴；夏季天气炎热容易发生胃肠性感冒，为了不影响孩子们学习可以为他们备一些藿香正气颗粒、藿香正气液、夏桑菊颗粒、玄麦甘桔颗粒、板蓝根颗粒，藿香正气具有止痛、止泻、抗菌及防腐作用，夏桑菊能清热解暑，玄麦甘桔能生津止渴，板蓝根抗病毒；夏季蚊虫多，可以备一些具有消炎、清凉、止痒、收敛作用的风油精，黄石卫材6ml滚珠式的设计既方便携带有不会浪费。是夏季必备品。
我们店附近有建筑工地，针对建筑工、焊接工这些特殊职业人群，长时间在高温下工作，在他们喝的水里加点口服补液盐能避免因出汗多引起的虚脱，夏桑菊也能清凉解暑，正对没有条件喝水的人群可以备便捷的藿香正气液。只有他们身体健康才能保证工程如期完成给开发商带去更多利益。
我们店附近新开的沃尔玛也可以成为我们的目标消费群，针对这些长期在空调下工作的人群可以备藿香正气用于夏季空调病引起的呕吐倾泻头痛等，板蓝根也可以起到良好的抗病毒作用。
我们确定了目标群体之后就该展开我们的团购业务了，我们可以通过以下几个过程完成我们的团购业务：

1. 宣传，向目标顾客递交药品团购业务说明书和和相关资料。门店宣传可以在橱窗或店内做相关pop宣传。
2. 拜访，普及健康知识，让负责人明确员工健康的重要性，员工的健康就是是企业发展的保障。向其说明团购是消费者和药品及生产厂家（代理商）之间的直接对话可以保障药品的质量，药品团购的渠道成本低保障了药品价格的竞争力，药品售后服务有保障。
3. 情感公关，可选择性赠送目标群体药品，让他们亲身体验。建立目标消费者与我们之间的情感关系，取得其信任。
4. 谈价格下订单，根据实际情况给予适当优惠。
在个些过程中有一样东西可以把他们直线连接起来，那就是董经理和吴经理讲的“坚定”，当我们通过各种分析确定了目标并为了实现这个目标而作出努力时我们就应该坚定自己的选择。并为这个选择做出更大的努力！
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