2012年5月24日培训---如何开展我们的团购
团购销售具有相当大的销售潜力，在今天的零售行业中，竞争是非常的激励的！那在这样竞争激励的环境中，我们要怎么样才能做好团购呢？

1、 关注潜在的企业单位

1、 政府、学校等事业单位

2、 全友家私、蓝邦沙发、等等一系列驻扎在我市工业区的公司单位
3、 银行、电信、交通、电力公司等等国有企业

2、 药品组合

1、 分列出不同药品的卖点，看点。

2、 将多种药品分列成多种组合装，让顾客感觉很实用。像风油精、藿香正气液、人丹、十滴水、藿香正气颗粒、维生素c、玄麦甘结颗粒、板蓝根颗粒、夏桑菊颗粒、袋装中药等等
三、加大公司文化宣传，创立品牌
1、太极大药房成立于2001年1月13日，是成都市首批通过国家GSP认证的药品零售企业之一，其配送中心为西南地区最大的医药物流中心——太极集团成都西部医药经营有限公司。公司以“诚信，关爱，努力，责任”的经营理念，丰茂的走过了十一个年头，一直秉承“诚信为本、顾客至上”的经营理念，在成都众多医药零售连锁药房中脱颖而出，先后荣获“明码实价示范店”、“价格诚信单位”、“药品分类管理示范店”等多项殊荣；
2、我司一直提倡“卖药不如送健康”的理念，一直颇受广大消费者的喜爱，并在众多竞争者的激励斗争中伫立不倒，这就足以看出太极大药房的实力所在！
3、如今的“太极”（TAIJI）已成为中国驰名商标；中国企业500强之一；资产160亿元；拥有三家上市公司：“太极集团”——600129“桐君阁”——000591“西南药业”——600666  。 6000多家大药房；13000名员工、9家制药厂、20多家商业公司；2006年集团销售额85亿元，成为国内医药产业链条最为完整的大型企业集团。
4、现集团公司生产的中西药品种1000多个。全国独家生产的品种50多个、获得国家专利59项、获得国家中药保护的品种30多个、年销售额逾亿元的品种6个。拥有相当丰厚的产品，这样有所业绩的大企业，人民怎么不看好，不重视我们的企业呢？所以，加大企业文化知识宣传，是营销必不可少的一种手段！
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