团购计划

团购是个巨大的市场，在药店市场竞争日渐激烈的大环境下，我们不能再进行老式的坐等客户上门销售，而是应该化被动为主动，主动寻找新的客户资源，拓宽我们的市场面。由于锦华店主要面对的是康桥品上小区住户，所以不可避免的出现客户单一的现象，如何提升门店销售量，这就要不断的寻找团购的机会。

因锦华店附近并没有什么商企，所以我们计划是这样的：

1．制定一份完善的团购建议书，以站在顾客的立场上，阐述团购给采购单位带来的好处，团购优惠办法以及相关产品的优势，能让顾客觉得我们的产品能满足他们的需要。

2．与康桥品上小区物管联系，在康桥品上小区广告张贴处粘贴我们的团购POP及团购建议书，提出我们的主张，让住在小区内的上班族了解我们团购的优势所在，能向他们所在公司进行推荐和选购我们推出的夏季消暑品种及养生品类。

3．先与康桥品上的物管联系，从他们着手，以藿香正气液为主打品牌，辅与板蓝根，夏桑菊，十滴水等降暑品种，让康桥品上物管觉得实惠，希望通过他们的口口相传，影响到周边小区的物管和住户，扩大我店在周边小区的影响力。

