
                            怎样做好团购

团购对于零售业来说是一个相对而言比较难的问题，零售门店不在大型工厂周边，为了我们门店业绩，所以我们要看看门店周边有哪些企业能与我们合作，进行小规模或大一点的团购，比如：饭店、医院、超市、农家乐……
在我们药店周边最主要的是有一家妇幼保健院、有一家都江堰市第二人民医院、一家百杨超市，那么我们要了解自己所在的超市的市场环境和顾客需求，可以把我们的药品如健康养生茶、藿香正气口服液等等的包装组合，拜访超市的采购部，在夏季的时候进入超市，在冬季时把我们的美容养颜组合放入超市；在医院与医生沟通，如他给患者的处方可以注明****药房，我们给医生一定的提成，如果在有些地方有熟人，那就要经常进行拜访，连好关系，看看服务客户的态度，细节是如果你是这个客户（换位思考），你的需求是否被满足，是否还有额外的惊喜！然后在根据公司的定位，实行拜访客户计划，要不就是给主管一点好处喽，过年过节什么的多联系，看他们需要什么，尽量满足。那么我们的团购会取得一定的成绩。
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