听董经理一席话学了不少东西。不要把自己定位于买药人士，要买好药就得先学会做人，这很重要。比如要看消费者的自身消费情况，能承受什么样的价位，学会观察，特别是像我们社区店，如果想长久的做下去不仅要靠品牌还得靠服务。


要有自己的经营方式，夏季来临应做好团购工作，就问道西路店而言，对面有家超市。但他们有自己的药房，要做团购可能不是很容易的，但我们还是会尽力做的。正对面有个工人文化宫，是个开放式的展馆，去的人还是有点多，但我们还不是很清楚有多少能给我们带来利益的。后面有个妇幼保健院才是我们店的重要目标。



首先应需别人知道我们的品牌，然后哎给他们灌输健康的重要性，只有健康才是 真正属于我们自己的，一步一步 用诚心打动他们，虽然说起是那么简单的几句话，但真正要做成一笔团购的话还是有一定的困难。我们一定会尽力协助店长做好团购工作，行动才是最好的实践，坚持到最后的才是胜利者。
