                                         以诚信、坚持打造团购

   世界在不停地竞争不停地改变，生活也是如此。百纶百幻的生活让我们这些经营者面对如此的竞争再也挺不住不动的身体和意识了。“团购”这词在现在应该是司空见惯的了，要是作为像我们这样一个小门店生意来说，做成功一个团购，即便不说几千几万，也可相当于我们一天的销量了。可要成功的做好一门团购具体该怎么呢？

   自进公司以来，就不停地围绕团购在工作，但都不理想。幸而前几天的店长培训让我恍然大悟，董经理的坚持不懈让我找到了我们的团购不成功的原因，每次我们去附近可能会团购的单位都遭到了拒绝，之后我们没有继续厚着脸皮与他们磨蹭，而是直接放弃了可能的信念。人心都是肉长的，无论做什么别人都会看在眼里，主要是你要做什么，做过了什么是不是打从心里让一个人折服。我们为什么不发挥“阿甘”的心态，做到彻底。

   团购相当一门艺术，我们上门一个单位就是做了一个开头，像画一幅画。对于下雨天的风景画，我们不能单刀直入，因为下雨天看到的景色是一片朦胧，我们对于事物的透视并不清楚，我们需要抛砖引玉，先渲染一大部分，我们可以与相关领导做些生活谈话，我们是做药品生意的，但是那些人忌讳的就是你给他谈药。我们可以用我们的专业知识在提到的某个事情进行穿插，更深一步的讲解有关养身的知识，这样让别人觉得你分析的有道理，认可你的见解。这时我们开始表明来意，在渲染的一大片中找到主画，开始正式的话题。说实在的，我们的团购商品也真是养身的东西，比如藿香正气，夏季清凉饮品，医疗器材，中药饮片之类的，我们想要表达的是向他们送健康而不是单单送药。我还记得董经理的一句话：小舍小得，大舍大得，不舍不得！为什么让别人没有疑问地接受你的产品，我们是有把握的，因为我们的商品实在！一个单位有十人我们就发放十杯饮品，有百人我们就弄百杯让他们感受，有些领导有认识，尝了之后不会还好意思直接让你走，多少会给你些回报，自然你这门生意就正式开始了；有的领导不好拒绝也不好接受，但是会继续给你一个机会，这样的做法无非也是看我们有没有坚持的心理，或许他是让我们知难而退，但是我们能做的就是不让他如意。一幅好的画需要的不是真正如此好的笔墨，是画的人，适合画画的人不论环境和资源多么的困杂，只要能有坚持的决心，即便是一根木棒也能完成在心中的画。做团购工作需要的是有目标和有坚持信念的人，一般人都是做不下来的，这样的人有很深的意识，懂得如何去解决问题，是真正的“闯”者！

   我们做团购不仅是要推出我们的产品，重要的是把我们公司的文化和服务要传递给我们的客户。公司的进程发展，让世人都知道，做的就是品牌。现在大点的企业投资的是成千上万的广告，求的就是知名度，这是一个最好让人群接受的手段。也许我们资金有限不能做出这么大的动作，但是我们现在能做的就是把服务带到。所谓三人成虎，一个好的品牌好的服务是能隔传千里，影响的也是在人群中的形象，这样我们能做成功的团购就不是一家两家。我们做成功团购，就像是交成了一个朋友，帮助的是相互的，因为我们也是在巩固彼此之间的关系而互利。

   这就是做团购首要的成本——诚信、坚持。我们是能屈能伸的战士，但是我们有不倒的信念。

   目前我店周边都属老居民区，居住人群都是些中老年人，最有可能团购的对象就只有离我们20米处的一个幼儿园。幼儿大概有7、80名，在季节上是最容易得病的，我们可以着手的就是用清凉饮品来保障小朋友能够有个健康清凉的夏天。或许我们开始要用些赠饮来打通他们的心态，也许我们坚持会带来不同的效果。

