如 何 做 好 团 购
5月24日公司组织了第四届见习店长培训，大家精神面貌都很好，公司还特别请了客户部董经理为我们培训团购,做了些讲解，经过这次培训让我更加有信心和自信做好自己的本职工作。
在培训会上董经理讲得很生动，以聊天的形式和我们分享她在工作中遇到的各种困难，以及她多年的工作经验，大家听得都很认真，更多的是一种感动，董经理在工作中那份执着，坚持，只要自己认定一件事就要把它做好，今年公司目标是实现千亿太极，这个重任需要人人挑，公司更需要员工都有这种不怕困难不服输的敬业精神。特别是团销这块，这个季节销售季节也到了，我们更应该结合自己门店多想想周边的资源。
1．作为一线人员在平时工作中多了解这方面的信息，门店周围的一些大型企业以及工厂，日常工作销售中如遇到一些顾客给单位买药品量比较大的，多与其沟通找需求点，向公司团购这方面引导，如对方有意向，自己觉得又有难度，报公司领导寻求帮助。
2．树立品牌形象，说服顾客购买自已的产品。

3．有良好的心理承受能力，有坚定的自信心。

4．要有创新精神，多发现周边的商机。
5.我们身为销售人员不仅只是在店里站到店里等待顾客来.一个合格的销售人员他是懂得怎样外销,可能说很不容易,但是我们要敢于去闯,敢做一名真正的冒险家。
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