      2012年崇州中心店5月工作总结和6月工作计划

           第一部分工作总结
一：门店任务完成情况： 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	崇州中心店
	24.9
	18.41
	1.68
	0.76
	4.2
	4.07
	63
	64.36%

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


二：措施执行落实情况：

1、 门店人员积极联系团购，但是团购销售不理想，只销售出了2件藿香正气液。
2、 医疗器械要货计划已经提交给品管部，但是医疗器械货品还未到店上。
3、 对重点会员的电话通知活动。有一部分顾客对活动的代金券使用不是很满意。
第二部分工作计划

一、门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	崇州中心店
	24.9
	
	1.74
	
	4.2
	
	100
	60%

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


二、门店增量措施（1----3点）：
1、加强营业员的销售积极性，做销售，下月四川医药有2名促销将下柜，对人员工作进行重新分工。
2、全员加强学习保健品知识学习，提升保健品销售，提高毛利率。
3、本月将对淘汰品及效期品种加强销售，分配到每天和每人应该销售好多淘汰品及效期。
三、需解决的问题：

                                              崇州中心店

                                                刘成俊

                                               2012-4-30
