如何做好团购
在我认为在做团购前要做一下几点的过个工作：
1、 如何去选择团购的对象：这点说白了就是如何去发现商机，以我们店为例。我店处于一个乡镇上不会有很多的大型企业，但我店附近有三所学校，我们就把这作为我们的重点销售对象。并进行了分工收集者三所学校的资料并整理。在此主要考虑的潜在的消费和就近。
2、 选择出破点：这个出破点的选择在于看你销售主要的针对的人，受益人的不同选择的重点就不样，仍然是以我们店为例，对于学校我们筛选了两个不同的点：一是学生，在学生群体主要是教师节时的送礼，如是这样的话我们就应对学校学生会的主席和班级的班委进行深入的沟通。二是学校，这就主要牵涉到老师的福利问题，这就要和学校的主要领导人沟通了。
3、 商品的选择：其实这也是我觉得最难得一点，只要和我们的商品性质有关，在这乡镇上人们都是很忌讳药品这一词的，但我觉得这点可以做个市场调研，这针对学校老师学生并在这中重点出去我们可供选择的商品，比如胖大海、西青果、金银花、藿香正气液等等
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