家乐福二店五月总结

1. 销售数据分析

五月份我门店的实际任务是1.6万元，其中集团0.3万，中药0.02万元，实际完成数据2.1965.万，其中集团0.3932万，中药0.02，销售419笔，客单价52.42，会员消费占比32.19，毛利7098.82元，毛利率32.31
其中五月份个大类销售情况 保健及蜜语花香 1382.2 ABC目录4082.58  未进ABC目录 3534.85  

保健食品 2593.5  化妆品 74.8 普通食品 5.2 日用品 55.4  消毒品 224.7  药品  17700.12 医疗器械 1110.67 中药饮片 201.01

根据五月份销售的数据来分析  总体的任务我门店以完成，但是在毛利率和会员消费上还不算理想，毛利率始终不能提升到35，而会员消费占比比较低，中药饮片销售一直没有增长，这种中间的主要原因在于我门店没有散装中药，而且精装中药的量都比较大，然而在价格方面都有一定的悬殊，旁边就是利民，若有单子，金额不算大的我们都引导他到家乐福一店购买.
二，货品分析

我门店现有货品1735个，批次库存金额47724.55.针对我们这一类的门店来说，库存金额已经差不多，不超过5万，但货品应该在2千个左右才算是饱和。五月份的销售大多也在呼吸系统和胃肠道类，很多处方药和保健品都没有动销，缺货方面给门店带来的损失还是有的，但不是很严重。一些比较畅销的品种进场缺货，缺货的原因有以下几点：1.库存报警生成了，但没回来货，这点占多数，要么就是来货了，数据和请货单的数据不符合。 2.门店借货，一次性借完。3.畅销品不够销售一个星期导致流失单子.

五六月为我们这个行业的淡季，平时买感冒和滋补类的药就很少了，主要销售一些清热解暑类，对于我门店的销售，从以前的伍佰元以下到现在的平均保持五百以上的局势，希望下个月能再接再厉，超额完成公司规定的任务。
