  新都三河场天海路           店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他    公司活动          
活动时间：      5月17-5月22日                 

活动主题：         买送活动            

主要活动内容： 满68元送18元代金券                                                        

1、 数据分析
1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年5月17日~5月22日与2012年4月17日~4月22日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	434
	26.95.
	11699.87 
	 4052.68
	 34.63%
	43.95%

	上月同期数据
	457
	25.59
	11698.95
	3824.2 
	32.68
	40.52%

	对比结果（%）
	-5.29%
	5.04%
	0.007%
	5.63%
	1.95%
	3.43%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：5月17日开始活动，活动时间为6天，那就应从5月16日到5月11日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	434
	26.95
	11699.87
	4052.68
	34.63%
	43.95%

	上月同期数据
	398
	30.68
	12213.02
	3709.31
	30.37%
	41.87%

	对比结果（%）
	8.29%
	-13.84%
	-4.3%
	8.47%
	4.26%2.08%
	-3%


3、 活动期间新增会员  5          人

4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	18元代金券
	
	
	

	送出数量
	37
	
	
	

	剩余数量
	11
	
	
	


2、 总结

1、 活动的亮点

2、 将非会员转为有效会员的成功经验

告知起会员权益，折扣，还有着重强调所有的活动都只针对会员才享有的，还有就是会员可享受的特价。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

原因分析：首先是宣传力度上没有做好，在重点会员宣传力度上要更加强，都选择直接打电话的形式来告知活动内容，还有就是菜市场的搬迁，也造成了一部分顾客都流失。在社区活动上努力，社区活动像附近的天龙瑞景小区辐射
