                    如何搞好团购
在羊马这个地方，团购对象是很充足的。羊马周边都是些家具厂，比如：明珠 全友 东京等。这些厂矿都是拥有很多员工的，也需要很多药品：如防暑解暑类药，夏季清热解毒冲剂，消毒类药品，我们现在要做的就是了解调查那些工厂是否有给员工准备必备药品，主要进货渠道，由于我们店人员配置特殊，故而不可能天天守在厂门口守株待兔，只能做好宣传，希望有鱼儿上钩。其次羊马店位于羊马镇上的一条商业主街羊安街，整条街都是商铺，我们也可以每天准备清热解暑茶，送到每个商铺，这样不仅可以得到人心，最主要的是推广了我们的产品，就像我们每天派发医药导报一样，吸引了很多人，相信他们会愿意购买的，也是在为我们公司做免费的宣传。  
选择好团购模式是最重要的，要了解自己所在的门店的市场环境和顾客需求！根据调查数据制定 合理的营销方案！最适合自己的才是最好的。其次是服务客户的态度，最重要的也是服务客户的态度
。细节是如果你是这个客户（换位思考），你的需求是否被满足，是否还有额外的惊喜！其他一切都不是问题了！ 

和顾客打交道要耐心，态度好。只要他们有需求我们都尽力提供帮助，比如送货无论量大小我们都要按要求送到，并且要做好登记，随时知道顾客的需求。平时与客户交流的时候要用心。也许你不经意间表达出的诚意，就能换来一个忠心不二的客户。
                                         羊马店   刘莎

