         西部    店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他               
活动时间： 2012年5月17日—5月22日                      

活动主题：     满额送券                  

主要活动内容： 满68元送18元代金券，其中10元为指定保健品券，8元药代金券                     

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年5月17~22与2012年4月17~22日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	677
	81.26
	5.5
	1.37
	24.9%
	42.8%

	上月同期数据
	629
	77.1
	4.86
	1.34
	27%
	48.9%

	对比结果（%）
	7.1%
	5.1%
	11.6%
	2.2%
	-8%
	-14%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：5月17始活动，活动时间为6，那就应从5月16日—5月11日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	677
	81.26
	 5.5
	1.37
	 24.9%
	42.8%

	上月同期数据
	601
	103.9
	6.2
	1.4
	22.4
	46%

	对比结果（%）
	11.2%
	-27%
	-12.7%
	     -2.1%
	10%
	-7%


3、 活动期间新增会员   33 人
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量
活动期间共送出173套券。
1、 活动的亮点
在可以使用10元养生券的保健品柜，贴上此柜接券的提示，并且标明此柜有的主要热销保健品的种类和作用。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

此次活动，顾客意见较大，觉得分得太细，使用起来麻烦，8元券大部分顾客还愿意接受，要求在指定保荐品上使用的18元券就基本不能接受，一半顾客都对活动兴趣不大，因此不愿意参加或者凑足金额购买。
