   双建路  5月   店活动总结
活动性质：公司活动 

活动时间：   2012年5月17日到22日  
活动主题：  初夏送礼健康伴你
主要活动内容： 消费满68元送18元抵用券，数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年5月17日~22日与2012年4月17日~22日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	167
	42.55
	7105.2
	 2131.85
	30.00%
	31.13%

	上月同期数据
	194
	39.77
	7714.6
	2491.37%
	32.29%
	29.89%

	对比结果（%）
	-28.72%
	6.99%
	-0.789%
	-14.43%
	7.09%
	1.24%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：3月19日开始活动，活动时间为7天，那就应从3月12日到3月18日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	167
	42.55
	7105.2
	 2131.85
	30.00%
	31.13%

	上月同期数据
	178
	38.2
	6801.18
	2045.23
	30.7% 
	30.33%

	对比结果（%）
	-6.1%
	11.38%
	4.47%
	4.23%
	-2.28%
	-0.8


3、 活动期间新增会员     18      人
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	18元抵用券

	送出数量
	28

	剩余数量
	80


1、 总结
1、 活动的亮点
1：活动前期分别到小区门口和店外及菜市发放宣传单，给顾客讲解活动内容。让顾客清楚了解活动，明白这次优惠相当实际。对进店的顾客做到每个顾客都宣传到，并发放宣传单。

2、活动中我们把组合产品用漂亮的透明包装纸包装起来，顾客看到我们的药品漂亮美观，而且我们把产品的作用及特点用爆炸签标示出来清楚醒目。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

顾客在购药的时候我们明明白白清清楚楚的告知顾客，我们太极大药房每月的优惠活动都是针对会员的，并把会员卡平时的会员权益告知顾客后很多顾客都很乐意的办理会员卡。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

1. 随着天气渐渐升温市场也渐渐进入淡季，顾客对补益类和保健类的消费逐渐的减少，使的我们销售降低，
2. 5月17—18日华安堂全场7.8折（除特价品），并且商品还有买赠活动，活动力度比我们大因此前两天我们流失了部分的顾客，这段时间进店的人客数减少。
