
	“我爱太极”万人合理化建议征集卡

	建议人
	万晓鸿
	单位及岗位
	店长　
	联系电话
	13541233849

	建议类别
	经营管理√ □
	产品质量 □
	工艺技术 □
	　

	
	安全生产 □
	其他 □
	　
	

	建议事项
	大型促销活动特价政策及药品滞销        

	现状分析及措施办法
	1. 对老会员特价品限购政策改进，现在限购两盒，之后以原价销售，很多老会员常用药常常5盒购买，一月量，比起以前特价，限购不和的政策，现在明显贵了，老会员认为这是变相涨价。

2. 药品滞销的处理不合理，根据各个店的消费人群不同，有些店的药品严重滞销，而有些店缺脱销，已分配到各店的药品没能很好的再分配，导致好销的门店流失顾客，不好销的门店成为效期，对各种情况的门店不利，对员工的工作情绪不利，对公司更加不利。出于这种情况，门店也在联系其他店接受非效期的滞销品，但是出于门店都有要新鲜货的心理，还有就是在几个门店同时要求帮助消化的压力，很多门店拒绝接收。面对这种尴尬，我们觉得公司应该有专人负责非效期滞销品的合理再分配，以减轻老顾客流失和效期积压；除此，公司应该组织活动加强店长之间的沟通和交流。




	预期效果或效益
	1.促进老会员在本店长期消费，切实享受到优惠。2.减少店内的促销品种的堆积，减少不必要的损失。



