          十二桥   店活动总结
活动性质：公司活动 v   片区活动 口   其他              
活动时间：    2012年5月17-22日                   

活动主题： 满68送18元卷                  

主要活动内容：满68送18元卷

数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年5月17日~22日与2012年4月17日~22日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	359
	50.23
	18032.03
	5115.20
	28.37
	34.47

	上月同期数据
	310
	57.19
	17730.64
	5110.37
	28.82
	19.14

	对比结果（%）
	115.8
	87.83
	101.7
	100.1
	98.44
	180.1


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：5月17日开始活动，活动时间为6天，那就应从5月11日到5月16日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	359
	50.23
	18032.03
	5115.2
	28.37
	34.47

	上月同期数据
	342
	54.56
	18660.9
	5691.37
	30.49
	16.85

	对比结果（%）
	104.97
	92.64
	96.63
	89.88
	93.05
	204.6


3、 活动期间新增会员    29   人，同期上周增加 14   人
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	卷
	
	
	

	送出数量
	55套
	
	
	

	剩余数量
	0
	
	
	


1、 总结
1、 活动的亮点： 送卷形式顾客能够接受，有好几位顾客因为送卷而多买了100-200元左右的产品。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验：因为活动是限会员参加，18元卷比较吸引顾客，因此比较成功的将非会员转为会员，以致活动期间会员销售占比大大提升。 
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？
原因分析：活动期间贵细销售不大理想，部分员工对活动的执行力欠佳，在下次活动中要极力推荐贵系产品，对员工加强培训。
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