
	“我爱太极”万人合理化建议征集卡

	建议人
	吴敏　
	单位及岗位
	九龙店　
	联系电话
	　18280083363

	建议类别
	经营管理 □
	产品质量 □
	工艺技术 □
	　

	
	安全生产 □
	其他 □
	　
	

	建议事项
	      经验管理　

	现状分析及措施办法
	   以目前的市场来看'药房的竞争呈现出比其他行业都更迅猛的发展，如何在这样激烈及残酷的竞争中生存，是我们现所面临的最大难题，如何自我突破？如何改变策略及方针走出去，是现目前必须解决的一大难题。
   作为知名的品牌企业，太极拥有悠久的历史及雄厚的实力，那我们应该朝着这一方向出发 ，从专业、品牌，来做好我们的零售，打造出药房中的一级甲等。现在的药房每周的会员日促销，每月的月促销㓉动，一味的拉价格战，而我们所卖的是药品，不是像家乐福、好又多所促销的生活用品，食品。大家都在抢占药品巿场，为何我们不多学学全国的一级甲等医院，以精湛的医术'过硬的设施'所创造出优秀的口碑，而不是靠今天免挂号费，明天免检查费的优恵来创造成绩的，我们的目标应该是长远的，不应是停留在与其他哪家药店进行降价、促销，我们现应做的是卖好药，回头药、疗效药。让人一生病马上想到到太极药房购药就可以解决问题，如果我们能做到这一点，那么药价与需求成不等关系，只有做到这样的销售，那么我们药店的明天一定是向着阳光，充满生机。

     改进措施，从2月底接手九龙店至今，运用这一方䅁，效果明显，销售超100／的增长，做为周边及熟悉本店的顾客来说，我们在以扎实的医学为基础'灵活的销售为辅'用另类的销售模式做好了九龙店'可以值得一鉴。  

	预期效果或效益
	　



