      5月17日-5月22日温江同兴东路     店活动总结

活动性质：公司活动 √口   片区活动 口   其他              
活动时间：        2012.5.17-2012.5.22        

活动主题：       初夏送礼，健康伴你           

主要活动内容：会员专享消费满68元送18元劵（除特列品贵细外），超低特价(会员非会员均可参加)                                                    
1、 数据分析：
1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年5月17日~5月22日与2012年4月17日~4月22日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	163
	33.18
	5408.90
	1734.10
	32.06%
	13.49%

	上月同期数据
	133
	29.48
	3921.80
	1160.90
	29.60%
	12.03%

	对比结果（%）
	22.55%
	11.15%
	37.91%
	49.37%
	8.31%
	12.13%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周2012.5.11-2012.5.16）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	163
	33.18
	5408.90
	1734.10
	32.06%
	13.49%

	上周同期数据
	137
	34.35
	4706.20
	   1509.60
	32.08%
	10.94%

	对比结果（%）
	18.97%
	-3.40%
	
14.90%
	14.87%
	-0.62%
	23.30%


3、 活动期间新增会员     9  人

4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	18元劵（1套）
	
	
	

	送出数量
	11
	
	
	

	剩余数量
	13
	
	
	


2、 总结

1、 活动的亮点

   (本次活动主要针对会员：会员专享消费满消费满68元价值18元券；
      ②超低特价（附件一）：会员非会员均可享受

2、 将非会员转为有效会员的成功经验一份， 
      一名阿姨到我店买药，先咨询价格后觉得比其他药店要贵些，我们就耐心的给她解释，我们是太极大药房连锁公司，进货渠道正规，保证药品质量，现在有些药店销售假药，而普通消费者是无法辨别真伪的，我们公司有专门的质管部负责药品质量的把关，所以在我们门店买药是绝对保证药品质量，我们可以免费办会员卡，会员卡平时积分，会员日打9.5折，平时会不定期的举办各种优惠活动，长期在我们门店消费后还可以成为我们的重点会员，享受重点会员待遇，最后顾客买了我们的药，还办了会员卡。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

我店活动期即2012.5.17-2012.5.22的销售比上周即2012.5.11-2012.5.16销售提升14.90%
                                                                       温江同兴东路店
                                                                       潘建凡

                                                                       2012-5-24
