
	“我爱太极”万人合理化建议征集卡

	建议人
	　陈周碧
	单位及岗位
	四川太极大药房连锁有限公司崔家店   营业员　
	联系电话
	13438353675　

	建议类别
	经营管理 v
	产品质量 □
	工艺技术 □
	　

	
	安全生产 □
	其他 □
	　
	

	建议事项
	促销活动       

	现状分析及措法施办
	      现状分析：公司现在的促销活动过于频繁，除了公司营业部统一的促销活动，门店还有每月至少1—2次的社区活动，过于频繁的促销活动会让顾客觉得乏味，没什么吸引力及其影响力。同时公司对每次活动的海报、POP单制作也会投入大量的资金。由于我们为药品销售，过于频繁的给会员打电话或发短信通知促销活动，会员普遍会存在一种反感心理，然而导致活动的最终效果不理想！

    建议措施方法：公司可根据季节性或大的节气制定一些促销活动，单次活动的时间不宜过长，挑选一些具有影响力的名优产品作特价，买赠等一系列优惠活动。丰富活动的内容，提升对顾客的吸引力。建议公司采取统一的方式通知会员活动内容而非门店自行通知，更能突出公司的管理正规化，提升太极品牌在大众心里的地位。



	预期效果或
效益
	让顾客不是对我们的促销活动感到乏味，是更期望我们的促销活动。巩固太极品牌在大众心里的地位，成为太极的忠实顾客！





