
	“我爱太极”万人合理化建议征集卡

	建议人
	　陈周碧
	单位及岗位
	四川太极大药房连锁有限公司崔家店   营业员　
	联系电话
	13438353675　

	建议类别
	经营管理 v
	产品质量 □
	工艺技术 □
	　

	
	安全生产 □
	其他 □
	　
	

	建议事项
	要货计划的管理            

	现状分析及措法施办
	     现状分析：现我门店存在货品库存量较小，货品品种不够丰富丰满。销售人员在销售过程中会出现很多的尴尬局面，如：在为顾客推荐某产品时，推荐很成功顾客接受了，当顾客提出购买5盒时我们的库存有可能就只有1—2盒。就需要去其它的门店调货，销售人员会给顾客解释有部分顾客会理解，但也有部分顾客根本就不能接受从而导致销售失败。最终影响门店的总销售业绩！     

    建议措施办法：希望公司放宽门店的请货需求，门店可根据门店的销售情况合理的要货，但是门店的员工也应注意要货的数量，切勿大量要货造成货品的库存过大及库存的积压，公司可制定出惩罚措施从而监督门店的请货情况。                       



	预期效果或
效益
	货品的丰富、丰满对门店销售业绩提升是必要的条件，这样对销售人员在销售过程中也充满信心，从而更加努力去完成公司下达的各项指标。





