
	“我爱太极”万人合理化建议征集卡

	建议人
	张平英　
	单位及岗位
	华阳正东中街营业员　
	联系电话
	15828209377

	建议类别
	经营管理 □
	产品质量 □
	工艺技术 □
	　

	
	安全生产 □
	其他 □
	　
	

	建议事项
	我觉得如果公司要这个月的15号搞活动，最好以发短信的方式和发传单的方式，告知他们我们药店

的一些特惠活动，还有代金券最好不要限制对方一定非要买什么东西 ，除了特价药品其实都可以参

加啊。还有我们公司配送货品真的不理想，假如遇到公司放长假那么我们经常是一个多礼拜都没有

货卖，这种情况真的太恼火了，有的顾客他一定要某种药品，我们再怎么说也无济于事，一个公司

再大他的主要目的还是得把销售看在第一位。销售才是主干，核心

	现状分析及措施办法
	现在我们门店基本情况还是比以前乐观，销售上涨了不少，不过呢不 是很稳定，起起

落落，每天进来的顾客越来越少了，但是进来一个我们都不会放过机会 ，都会尽一切可能把他留住 

我们也不希望顾客空手而归。耐心讲解我们的优势，会跟顾客说我的价格虽然比人家稍微贵一些但是

我们可以跟你保证质量，现在市场上太多假药了，普通人根本分辩出来，太极大药房郑重承诺绝无假

药。请你放心购买。但是有些顾客他根本不听我们说的这些，人家只看价格。现在很多人买任何东西

都是货比三家来的，特别是心脑血管的药。他们一般都是上了年纪的人，他们更是会斤斤计较那几毛

钱，几块钱，甚至上十元钱。我们的迪康雷贝拉唑钠肠溶片和医院相差28元，地奈通德乳膏相差6

元左右，有时我都被人家说的哑口无言，人家的确说的就是事实啊。 我觉得公司还是要适当把一些

广告产品搞一些特价来吸引顾客的眼球。至少让别人认为我们不是每样药都比人家贵啊。                     

	预期效果或效益
	如果公司适当调整一下价格，或者搞一些实际的活动我想销售还是能上去的。薄利多销也是一

条门路啊。销售额上去了，也让更多的人知道太极的药正宗有效果他们下次也还会再来，　口碑也好

了，生意好了，一些效期，滞销相对来说要少很多。这样不是很好吗。




