
	“我爱太极”万人合理化建议征集卡

	建议人
	刘丹
	单位及岗位
	崇州金带街　
	联系电话
	13880022540　

	建议类别
	经营管理 ■
	产品质量 □
	工艺技术 □
	　经营管理

	
	安全生产 □
	其他 □
	　
	

	建议事项
	增加医疗器械

	现状分析及措施办法
	现本店面临的竞争，不仅是对面的徐月华诊所（该诊所问诊多年，是崇州相当有名气的一家私人门诊，该诊所的特色主要是小儿用药，不仅起效快，而且病程也比较短，是相当值得大人信任的一家诊所，以致于本店的儿科用药都不怎么好走）；还有就是左边不到100米的长征医院，该医院中西医结合，虽不说在崇州有好大名气，设备也不是很齐全，但针对一些常见疾病还是有一定的治疗方案，用药准确性也比较高）；右边街子路口，还有一规模宏大的三元大药房，该药店就价格这部分，我们就输的多了，他们大部分药品都比本店的便宜的多，先暂不说这个让人反感的药价问题，就他们经营的非药品，我们也是不可比拟的，竞争太大 了）
纵观各个药店，其药品品种都是八九不离十，药品成列是各有千秋，但唯独“医疗器械”还没有一定的储备和展示。现本店的的门市情况：药店铺面是并排的三个铺面，并且三个铺面都开着门。如果将左右两边门封起来做橱窗，内堂做一个展台，将医疗器械放在展台上，让外面的人看的见，也让进药店的顾客得到详细的了解，从而得到双方购买这笔交易，何乐而不为呢？做橱窗放医疗器械，让顾客感觉即专业，又有档次，看起来比较权威，无论如何都会吸引很多人前来观看，了解的人多了，信息就传递开来，等到需要医疗器械的人需要购买时，让他们第一时间想到的就是“太极大药房”！只有做好了医疗器械，我们才会带动其他药品的销售，从而增加业绩！

	预期效果或效益
	就崇州这一地区，做医疗器械的不是很多，公司能改革一下，做好医疗器械，效益肯定会提高的！希望公司采纳！



