                    交流学习后的意见和建议                 
崇州中心店存在的问题：
1.首先是保健品的陈列问题，可以陈列在进门显眼的地方，方便买主看，跟我们的推荐。
2.保健品的推销，也许第一次跟顾客说到他不会听进去，第二次总会听进去那么点，总有他会听进去时候，如果不说不推那么机会就是零。
3.然会就是缺少跟顾客沟通的耐烦心。
值得我们学习的地方：
1.促销跟营业员都比较团结，尤其是促销每天早上一到店上都在做卫生，补货。自觉性高。
2.他们的分工很明确，（包括促销）每人普药的日销量跟中药的日销量，每月的总销量都分得很明确。而我们店上什么都没分配。（有压力才有动力）
3.会员的客单多，几乎来消费的都是会员。（很值得我们学习）
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