       交大二   店活动总结
活动性质：公司活动 

活动时间： 4月23日----5月1日                      

活动主题：    买赠活动                   

主要活动内容：  满38元送密语花香试用装一袋，满68元送密语花香试用装一袋加藿香正气口服液或者餐具一套，满128元送千林维生素C一瓶                                                        

1、 数据分析
1.  活动期间与活动前期数据对比（4月23日---5月1日数据与4月14日---4月22日数据对比！
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	285
	34.9
	9973.07 
	 3164.2
	31.73 
	35.67
	13

	前期同期数据
	301
	34.8 
	10501.08 
	3704.7 
	35.28 
	27.22
	14

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%
	 （活动-上月）/上月*100%
	（活动-上月）/上月*100% 
	（活动-上月）/上月*100% 
	活动-上月 
	（活动-上月）/上月*100%
	（活动-上月）/上月*100%


2.活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	密语花香试用装（袋）
	藿香正气液（盒）
	餐具（套）
	千林维C（瓶）

	总数量
	40袋
	5
	3
	0

	送出数量
	40
	1
	
	

	剩余数量
	0
	4
	3
	


2、 总结
1、 活动的亮点
活动期间认真宣传会员专享满38送密语花香体验装一袋等优惠活动.使其消费未达到买赠标准的达标，从而提高销量.
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

1 详细了解顾客需求，热情的服务态度，有助于拉近与顾客之间的距离；
2 宣传针对会员享受周三、日打九五折，平时积分，积够一百分省五元，对特价药品享有会员超低价限量购买等会员权益。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

原因：
①活动期间，社保暂停服务，导致多数大单交易无法进行；

      ②客流量太少；
      ③货品品种少，数量小，不能及时满足顾客所需。
如何达到要求：

      ①在进店顾客购买药物时，及时宣传活动内容，使其有购买欲望；
      ②活动前两天及活动期间加强宣传力度，吸引更多顾客上门。
