邛崃汇源店2012年4月工作总结及2012年5月工作计划

一、2012年4月主要销售数据

	数据
	4月
	3月
	同比增减

	销售
	41372
	42692.7
	

	毛利
	13700.87
	14025.07
	

	利润
	33.10%
	32.85%
	


分析：

1、品种数据

	
	动销品种个数
	占比

	总个数
	969
	100%

	其中：普通食品
	4
	0.041%

	日用品
	3
	0.03%

	保健品
	50
	   0.516%

	医疗器械
	55
	0.56%

	化妆品、日化
	8
	0.083%

	药品
	809
	8.35%

	中药
	21
	0.22%

	消毒产品
	19
	  0.2%


分析：

2、库存数据及动销比

	
	库存金额
	月均销售
	动销（月均销售/库存金额）

	总库存
	53662.394
	41371.95
	77%

	其中：普通食品
	15.75
	29.2
	1.85%

	日用品
	823.75
	63.9
	0.78%

	保健品
	8429.8885
	4149.66
	49%

	医疗器械
	4904.1944
	1969.9
	40%

	化妆品、日化
	851.5
	863.1
	1.01%

	药品
	37050.514
	28118.64
	76%

	中药
	1012.1684
	469.01
	46.3%

	消毒产品
	406.81
	523.9
	1.29%


分析：

二、2012年5月提升销售的五项措施

1、对外多宣传
2、多办理有效的会员卡
3、自我的专业学习
4、针对病种组方培训，考试
5、提高收银速度，考核对药品位置的熟悉度
三、2012年5月各品类销售计划
	
	5月
	4月实际
	增加额
	增加率

	销售
	4.9万
	41372
	7628
	18%

	毛利
	15000
	13700.87
	1230
	0.9%

	利润
	35%
	33.10%
	1.9%
	0.6%


四、各品类的经营上量措施

	
	总销量
	占比

	总销量
	1060
	100%

	其中：普通食品
	4
	0.041%

	日用品
	3
	0.03%

	保健品
	50
	   0.516%

	医疗器械
	55
	0.56%

	化妆品、日化
	8
	0.083%

	药品
	900
	8.35%

	中药
	21
	0.22%

	消毒产品
	19
	  0.2%


1、 中药材销售上量措施：
2、 中西成药销售上量措施

3、 保健品销售上量措施

4、 医疗器械销售上量措施

5、 化妆品、日化销售上量措施

6、 非药品销售上量措施
五、团促品种销售计划

	
	4月完成销售
	5月销售计划
	增长率

	公司团促
	13634.66
	15000
	0.1%

	桐君阁团促
	7675.25
	8000
	0.04%


措施：1、卖药时多看哈同类品种的标示，多卖标示AA毛利高、7月1日前销售完的品种即将淘汰品、效期品种。
   5月促销活动希望做的活动内容：
      满68元省6元，满128元省12元，满238元省23元。
 因每次送的东西一样，特别这几次送的都是蜂蜜，对于会员来说，满省要直接点
                                         邛崃汇源店
                                            2012年4月30日

