2012年4月八大片区新都马超东路店活动总结
活动性质：公司活动
活动时间：2012.4.23—2012.5.1
活动主题  踏青季  健康“带”身上  
主要活动内容：消费满38元送密语花香体验装1包
消费满68元送密语花香体验装1包+藿香正气液1盒或餐具套包（二选一）
数据分析
1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年4月23日~2012.5.1日与2012年3月24日~2012.4.1日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	173
	40.38
	6986.47
	2455.08
	35.14%
	21.04%

	上月同期数据
	167
	38.03
	6350.49
	1846.52 
	 34.24%
	27.59%

	对比结果（%）
	3.59%
	6.18%
	10.01%
	33.87%
	2.63%
	-23.74%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	173
	40.38
	6986.47
	2455.08
	35.14%
	21.04%

	上月同期数据
	174
	35.56 
	6187.70
	2325.98
	37.59%
	24.82%

	对比结果（%）
	-0.57%
	13.55%
	12.9%
	5.6%
	-6.52%
	-15.23%


3、 活动期间新增会员 1 人

4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	
	
	
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


1、 总结

1   这次活动相对来说对顾客的吸引力比较大，夏天到了，送藿香正气液很受顾客欢迎。一定程度的刺激了顾客的消费，活动前几天效果还非常显著，但是到后面5.1放假了，人流量明显减少，直接影响到了我们活动后期的效果，以至于整体效果并不明显
2   将非会员转为有效会员的成功经验

会员专享及会员特价让非会员看到了会员的优势，转为了会员
会员权益的宣传，可以积分，可以打折，以后活动都是会员专享
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