  新都三河场天海路           店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间：      4月23-5月1日                 

活动主题：   踏青季健康带上身                   

主要活动内容： 满38送蜜语花香体验装一袋，满68送，蜜语花香体验装一袋，藿香正气液一盒（5支装）或餐具一套，满128送千林维C一瓶                                                         

1、 数据分析
1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年4月23日~5月1日日与2012年3月23日~4月1日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	524
	32.44.
	17000.24 
	 5949
	 34.99%
	35.68%

	上月同期数据
	641
	33.83
	21690.79 
	7617.8 
	35.11% 
	25.27%

	对比结果（%）
	-18.25%
	-4.1
	-21.62%
	-21.9%
	-0.34%
	41.19%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：4月23日开始活动，活动时间为9天，那就应从4月14日到4月22日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	524
	32.44
	17000.24
	5949
	34.99%
	35.68%

	上月同期数据
	511
	37.09
	18957.4 
	5850.89 
	30.86% 
	36.79%

	对比结果（%）
	2.5%
	-12.5%
	-10.32%
	1.67%
	13.38%
	-3%


3、 活动期间新增会员  5          人

4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	140
	5
	3
	

	送出数量
	101
	5
	3
	

	剩余数量
	39
	0
	0
	


2、 总结

1、 活动的亮点

加大活动的宣传力度，告知活动的优惠，优惠力度吸引顾客，特别是收银台的一句话服务，顾客选完结账时，再次宣传活动的内容，吸引顾客的购买力，

2、 将非会员转为有效会员的成功经验

告知起会员权益，折扣，还有所有的活动都只针对会员才享有的，还有救是会员可享受的特价。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

