
通盈店活动总结
活动性质：公司活动 

活动时间： 4月23日----5月1日                      

活动主题：    买赠活动                   

主要活动内容：  满38元送密语花香试用装一袋，满68元送密语花香试用装一袋加藿香正气口服液或者餐具一套，满128元送千林维生素C一瓶                                                        

1、 数据分析
1.  活动期间与活动前期数据对比（4月23日---5月1日数据与4月14日---4月22日数据对比！
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	273
	46.54
	 12706.65
	3927.08 
	 31%
	67.4%
	28

	前期同期数据
	261
	50.5 
	 13180.66
	4620.96 
	 35%
	56.5%
	25

	对比结果（%）
	4.6%
	 -7.8%
	-3.6% 
	-15% 
	-4% 
	19.3%
	12%


2.活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	密语花香试用装（袋）
	藿香正气液（盒）
	餐具（套）
	千林维C（瓶）

	总数量
	60
	7
	2
	0

	送出数量
	60
	7
	2
	0

	剩余数量
	0
	0
	0
	0


2、 总结
1、 活动的亮点
Pop张贴，海报宣传，dm的周边发放
会员卡办理已成为一种惯性

组合特价销售

2、 将非会员转为有效会员的成功经验

反复对顾客介绍
办理会员卡，消费满38元就赠送蜂蜜体验装
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

1.赠品不够，而且到后期没有赠品，会员卡不积分，也没赠品，有些顾客就很生气，觉得会员没有得到实惠，我们是在欺骗消费者，本来有些老顾客要买，都不买了，刚开始我们也不停解释，可他们不听，觉得我们在找借口，后来实在没办法，就把店上的其他与此活动无关的赠品拿来送，销售才有点提高

