怀远             店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间： 2012.04.23---2012.05.01                      

活动主题：    踏青季，健康“带”身上                   

主要活动内容：1.满送2.组合套包特价3.春节养身推荐                                                          

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年4月23日~5.1日与2012年3月23日~4.1日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	1078
	39.69
	42787. 59 
	16010.64 
	37.42% 
	35.34%

	上月同期数据
	1215
	37.27 
	45286.81 
	 16560.52
	36.57% 
	18.52%

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%
-11.28%
	 （活动-上月）/上月*100%
6.49%
	（活动-上月）/上月*100%
-5.52% 
	（活动-上月）/上月*100% 

-3.32%
	活动-上月
0.85% 
	（活动-上月）/上月*100%
90.82%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	1078
	39.69
	42787.59 
	16010.64 
	 37.42%
	35.34%

	上月同期数据
	1104
	 36.60
	40408.85 
	 15387.11
	38.08% 
	31.79%

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%

-2.35%
	 （活动-上月）/上月*100%

8.44%
	（活动-上月）/上月*100% 

5.89%


	（活动-上月）/上月*100%
4.05% 
	活动-上月
-0.66% 
	（活动-上月）/上月*100%
11.16%


3、 活动期间新增会员    89        人
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	藿香正气液
	蜜语花香试用装
	维生素C
	餐具套包

	送出数量
	19
	79
	44
	9

	剩余数量
	0
	0
	0
	0


2、 总结
1、 活动的亮点
满68元送蜂蜜加藿香正气液很吸引顾客眼球，特别是藿香正气液是夏季必备药品居家旅游都实用

满128送维生素C，受到很多中老年女士的青睐.
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

首先询问顾客有无太极的会员卡，如果无，就向其介绍我们的会员权益，如周三、六日是会员日，打折并积分，一元钱积一分，积满一百分优惠五元，并且积分年底不清零，每年生日享生日礼物

部分药品特价只能会员享受

3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

1、 请货数量和品种与实际配送的数量及品种严重失调，不达50%，缺货极其严重，尤其普药，顾问问这样没得，那样也没的，造成不好印象.
2、 周围药房数量增多，竞争激烈，且基本都在刷生活用品，且大多都有坐诊医生

在下次活动中应提前做好宣传，把会员的通知落实到人头上，提前备好货，认真执行公司活动要求，确保活动有效并高效的展开

