
     玉双路     店活动总结

活动性质：公司活动 口V   片区活动 口   其他              
活动时间： 12年4月23号到4月29号                      

活动主题： 踏春季  健康带身上                   

主要活动内容： 满38元送蜜语花香体验装1包、满68元送价值15赠品                                                      

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年3月23日~29日与2012年4月23日~29日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	343
	51.82
	17774.08
	5818.78
	32.7%%
	20.1%

	上月同期数据
	457
	52.23
	23868.69
	6378.64
	33.6%
	26.7%

	对比结果（%）
	-114
	-0.78%
	-25.5%
	-8.8%
	-0.9%
	-6.6%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。，应从4月16日到4月22日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	343
	51.82
	17774.08
	5818.78
	32.7%
	20.1%

	上周同期数据
	386
	48.08
	18561.7
	6619.9
	35.66%
	34.8%

	对比结果（%）
	-11.1%
	7.8% 
	-4.2%
	-12.1%
	-2.96%
	-14.7%


3、 活动期间新增会员    11     人

2、 总结

1、 活动的亮点

（1）活动前期分别到小区门口和店外发放宣传单，给顾客仔细讲解活动内容；给重点会员发短信通知让顾客清楚了解活动，同时对进店的顾客做好宣传。
（2）店内组合产品花车陈列和针对活动的POP宣传

（3）本次活动赠品对顾客来说吸引力不大，活动效果不够理想，希望下次也能给我店配一稍有吸引力的赠品，如：天然维生素c、液体钙等。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

（1）针对进店的顾客，咨询是否有办理会员卡，没办理的让顾客了解药房会员的权益.和公司活动针对会员专享的权益

（2）本次活动为会员专享，没办理会员卡的顾客可以马上办理一张，就可以享受本次活动。

