三月工作总结

	月份
	销量
	毛利
	毛利率
	客单价
	平均每天销量

	4月
	18251.61
	5935.50
	30%
	32.76
	608.387

	3月
	18700.86
	5857.37
	31%
	37.25
	623.362


总结：

4月比上个月减少了449.25元，毛利率降低了1%，日销量平均减少了15元，但是毛利额增长了78.13元，离本月销售指标还差2748.39元。

在促销活动前期和中期进行活动宣传，在活动期间我们的销量4635.26元，相比上周减少了1.7%，

我们在23号和29号做了社区活动，效果都不好，共有办理了17个会员，测量27个血压，新会员消费了205.6元，占销量的14%。

效期、滞销品种的清理和处理。

计划：

在努力完成本月2.1万任务的同时提高销量、毛利、毛利率。

2.熟悉ABC类品种，抓重点会员，发展新会员。

3继续完成滞销品种和效期品种
4努力学习，销售有奖品种

                               大邑沙渠杨丽

