温江店3月活动总结

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比

	
	销售笔数
	平均客单价
	收入
	毛利
	毛利率

	活动期间数据
	852
	42
	35791.36
	13625.4
	38.07%

	上月同期数据
	820
	53.19
	43619.1
	15139.38
	34.71%

	对比结果
	+3.9%
	-11.19
	-7827.74
	-1513.98
	+3.36%


2、 活动期间与活动前一周数据对比

	
	销售笔数
	平均客单价
	收入
	毛利
	毛利率

	活动期间数据
	852
	42
	35791.36
	13625.4
	38.07%

	上周同期数据
	748
	52.03
	38919.52
	13929.48
	35.79%

	对比结果
	+13.9%
	-10.03
	-3128.16
	-304.08
	+2.28%


3、 活动期间新增会员   20    人

4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	满88-127省6元
	满128-237省12元
	满238以上省23元

	送出数量
	83
	40
	30

	剩余数量
	0
	
	


2、 总结

活动效果不明显的门店，下次的活动中怎么提高？

此次活动，我们店销售下滑8.03%个百分点，销售笔数比上周同期有上升，但客单价比上周同期下降每笔10元。总销售比上周同期下降3128.16元，毛利下降304.08元。

1、活动期间是我店一季度盘点时间，对销售有一定影响。一是盘点当天关门约有4个小时，二是盘点后找差异，对销售有忽略。
2、2月份的送券活动， 是截止3月15日结束，活动间隔时间短，起不到预期的效果。
3、门店人员：因我店自3月1日开始，门店只有2名促销人员，一直缺乏销售人员，都由门店营业员加班来填补促销人员的缺少。长时间的超负荷，不能达到最好的销售状态。以致销售热情不够，导致了客单价的下降。
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