
汇融名城店

一：1-3月重点门店增效节费门店上做了那些事？或者是之前写的重点门店增效节费措施完成情况？（要有数据支撑最好）
1加强营业员药品和保健品知识培训和销售技巧的强化，较上一季度中药和保健品销售都有所增长。
	大类
	2012年1-3月销量
	2011年10-12月销量

	中药
	27007.42元
	21200.56元

	保健品
	33612.26元
	32000元


2对门店各项销售任务的分化人头，取得一定成绩。
	ABC团促类别
	2012年1-3月销量
	2011年10-12月销量

	A(桐君阁）
	41570.9元
	40000元

	B（本公司）
	61177.41元
	56046.07元

	C（带金）
	3770.99元
	1761.05元


二：下季度增效节费措施？
1门店陈列调整，加强夏季药品陈列，并刺激销售。

2将门店夏季团购任务分化到人头，并加强落实。预计今年夏日团购突破1万5千元。

3会员回馈活动5月份举办一场。
三：需公司解决的问题？
1门店分组位置已经空置出来，希望公司尽快将灯管电路分开，一方面节约电费开支，另一方面方便门店管理。

2希望门店为我店配置一名实习员工

