 西部店3月份增量效果和4月份增量措施
三月增量效果：1、围绕“3、8”节，开展抽奖活动，时间从3月5日—3
月8日，销售45809.19元，笔数488笔，客单价93.87元。
              2月5日—2月8日，销售36159.23元，笔数464元，客单价78元。
               2、收银台任务销售，散装阿胶枣，包装成7元、14元两种价格的袋装，3月共计销售阿胶枣602元。
四月增量措施：

1、 开展本店抽奖活动，设置满88元抽奖，电话联系重点会员，通知活动内容。
2、 补缺货品，对全店货品进行清查，整理出缺货货品，补足库存。计划补缺30个以上品种。

3、 整理出去年夏季团购顾客清单，开始联系夏季团购顾客，电话或上门拜访，即使在本月无法达成相应销售，做好后几个月的团购基础工作。

