
      九里提南支路店      店活动总结

活动性质：公司活动 口V   片区活动 口   其他              
活动时间： 12年3月19号到3月25号                      

活动主题：                       

主要活动内容： 满68元送6元、128元送12元、238元送23                                                         

数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年2月23日~29日与2012年1月23日~29日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	158
	41.46
	6549.95
	2141.43
	32.69
	58.89

	上月同期数据
	153
	 35.41
	5418.09 
	1710.46
	31.57
	76.26

	对比结果（%）
	3.27
	17.09
	20.89
	25.196
	3.55
	-22.78


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月23日开始活动，活动时间为7天，那就应从2月16日到2月22日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	158
	41.46
	6549.95
	2141.43
	32.69
	58.89

	上月同期数据
	157
	40.95
	6428.95 
	2032.81
	30.32
	81.06

	对比结果（%）
	0.64
	1.25
	1.88
	5.34
	7.82
	-27.35


活动期间新增会员      10    人

总结

活动的亮点

活动前分别到全兴花园门口和菜市场发放宣传单，给顾客讲解活动内容，让顾客清楚了解活动.对于进店顾客均将活动宣传至每一位。在收银台显眼处张贴活动POP。

客单价与收入比上月同期增加17.09%、20.89%，说明在销售上我们还是有进步，在病种组方学习后店员的搭配销售有明显的提升

将非会员转为有效会员的成功经验

对每一位进店的顾客收银是均询问是否有会员卡，如顾客没有的都会让其办理并详细讲解会员权益，并当场给予积分，让其敢觉享受到会员优惠。

