
     玉双路     店活动总结

活动性质：公司活动 口V   片区活动 口   其他              
活动时间： 12年3月19号到3月25号                      

活动主题： 三月养生季  情系太极                      

主要活动内容： 满68元省6元、128元省12元、238元省23元                                                      

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年2月23日~29日与2012年1月23日~29日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	440
	51.5
	22661.59
	6638.48
	29.3%
	8.4%

	上月同期数据
	442
	43.56 
	19252.05
	6477.36
	33.6%
	31.3%

	对比结果（%）
	-0.1145%
	18.2%
	17.7%
	2.5%
	-4.3%
	-22.9%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：3月19日开始活动，活动时间为7天，那就应从3月12日到3月18日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	440
	51.5
	22661.59
	6638.48
	29.3%
	8.4%

	上周同期数据
	364
	43.58
	15864.14
	5272
	33.2%
	33.2%

	对比结果（%）
	20.8%
	18.2% 
	42.85%
	25.9%
	-3.9%
	-24.8%


3、 活动期间新增会员    18     人

2、 总结

1、 活动的亮点

· 活动前一天给消费前50位会员顾客短信通知

· 活动前期分别到小区门口和店外发放宣传单，给顾客仔细讲解活动内容。让顾客清楚了解活动.对进店的顾客做到每个顾客都宣传到，让熟悉的顾客也帮忙宣传

2、 将非会员转为有效会员的成功经验

· 针对进店的顾客，咨询是否有办理会员卡，没办理的让顾客了解药房会员的权益.和公司活动针对会员专享的权益


